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OTWARTE NABORY NA SZKOLENIA

V. Spdjne budowanie wizerunku oraz promowanie dziatan organizacji

V.20. WSPOLPRACA Z BIZNESEM (w ramach tematu ,Partnerstwa
oraz wspotpraca z partnerami z trzech sektorow — samorzad, biznes,
NGO’s”)

13 grudnia 2024 r., 10.00- | PROGRAM SZKOLENIA

16.00 [6h] * cele biznesowe, myslenie biznesowe

poziom ekspercki * cele sponsoringu — wizerunek, reklama, PR

. .. * jak sie mierzy efektywnos¢ dziatan wizerunkowych

z udziatem gosciz |. spoteczna odpowiedzialnos¢ biznesu, cele zrwnowazonego
obszaru biznesu rozwoju, ESG (wskazniki Global Reporting Initiative) i jak je
.. . wykorzysta¢ we wspédtpracy z biznesem

zajgcia on-line » filantropia, dziatalno$¢ charytatywna

UWAGA! Zajecia obejmujg nastepujgce formy: wyktad, warsztaty,
panel dyskusyjny; rekomendowany udziat w catosci spotkania!

PROWADZACY: Anna Jadwiga Orzech

Od 15 lat zajmuje sie promowaniem dobrych idei w internecie. Stratezka i trenerka komunikacji.
Wieloletnia Digital Marketing Managerka i dyrektorka komunikacji Fundacji Wielka Orkiestra
Swigtecznej Pomocy. Prowadzi kolektyw komunikacyjny - Laska Nebeska. Certyfikowana ekspertka
prostego jezyka wedtug standardu Uniwersytetu Wroctawskiego. Zdobywczyni PRotona, 13 Ztotych
Spinaczy, 3 Effie, wyrdznienia Golden Arrow. Jurorka konkurséw branzowych z zakresu komunikacji.
Prowadzi na Akademii LSPR Zwigzku Public Relations zajecia ze sponsoringu i event marketingu.

MIEJSCE:

online / Zoom

[link do spotkania zostaje przekazany uczestnikowi po zarejestrowaniu na
https://akademia.pacjenci.pro/login/].

IDEA PROGRAMU

Zajecia beda okazjg zajrzenia za kulisy sponsorskiej aktywnosci biznesu. Goscie z aktywnych
sponsoringéw firm pokazg, co jest dla nich wazne, czego szukajg i czego unikajg, jaki jezyk i styl jest dla
nich wazny.

WIEDZA
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Osoby uczestniczace w zajeciach dowiedzg sie, jakie sg potencjalne korzysci ze wspdtpracy na linii
biznes-NGO. Rozszerzg takze wiedze na temat programdéw CSR i ESG, a takze planowania i realizowania
wspdlnych projektow i innych dziatan.

UMIEJETNOSCI
Uczestnicy beda mieli okazje warsztatowo ¢wiczy¢ elementy efektywnej wspétpracy z biznesem.

POSTAWY
Osoby uczestniczace w szkoleniu chetniej i odwazniej beda podejmowaé wyzwania polegajace na
wspotpracy miedzysektorowej, przyjmujac role rownowaznego i merytorycznego partnera.

V.20. PRAWNE | FORMALNE ASPEKTY SPONSORINGU (w ramach
tematu ,Partnerstwa oraz wspotpraca z partnerami z trzech
sektorow — samorzad, biznes, NGO’s")

7 lutego 2025 r., 09.00 - PROGRAM SZKOLENIA
17.00 [8h] e sponsoring a inne formy pozyskiwania srodkéw finansowych;
poziom ekspercki formy sponsoringu

e umowa sponsoringu — praktyczne aspekty

e prawa regulujgce sponsoring; sponsoring a dziatalnos¢
zajecia on-line gospodarcza; sponsoring jako ustuga

e sponsoring a ksiegowos¢

UWAGA! Zajecia obejmujg nastepujgce formy: wyktad, warsztaty;
rekomendowany udziat w catosci spotkania!

PROWADZACY:

Anna Jadwiga Orzech — od 15 lat zajmuje sie promowaniem dobrych idei w internecie. Stratezka
i trenerka komunikacji. Wieloletnia Digital Marketing Managerka i dyrektorka komunikacji Fundacji
Wielka Orkiestra Swigtecznej Pomocy. Prowadzi kolektyw komunikacyjny — Laska Nebeska.
Certyfikowana ekspertka prostego jezyka wedtug standardu Uniwersytetu Wroctawskiego.

Aleksandra Bura — prawniczka, specjalistka praw organizacji miedzynarodowych i ESG (przede
wszystkim w zakresie S). Absolwentka Akademii Leona Kozminskiego (prawo).

Grazyna Sokotowska — ksiegowa organizacji pozarzagdowych. Pracuje z organizacjami pozarzgdowymi
od 2004 roku. Zajmuje sie ksiegowoscig, kadrami, a takze ekonomizacjg organizacji pozarzagdowych.
W swojej codziennej pracy pisze i rozlicza projekty nawet na kilka milionéw ztotych.

MIEJSCE:

online / Zoom

[link  do  spotkania zostaje przekazany  uczestnikowi po  zarejestrowaniu na
https://akademia.pacjenci.pro/login/].

IDEA PROGRAMU
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Szkolenie ma na celu kompleksowe przedstawienie prawnych i formalnych aspektéw sponsoringu w
organizacjach pozarzagdowych. Uczestnicy poznajg réznice miedzy sponsoringiem a innymi formami
finansowania, nauczg sie prawidtowo konstruowa¢ umowy sponsorskie oraz poznajg aspekty
podatkowe i ksiegowe.

WIEDZA

Osoby uczestniczace w zajeciach zdobeda wiedze z zakresu:
- Prawnych regulacji dotyczgcych sponsoringu

- Réznych form i rodzajéw uméw sponsorskich

- Aspektédw podatkowych i ksiegowych sponsoringu

- Formalnych wymogdw prowadzenia dokumentaciji.

UMIEJETNOSCI

Uczestnicy nabedg praktyczne umiejetnosci:
- Konstruowania uméw sponsorskich

- Rozliczania sponsoringu w ksiegowosci

- Wyboru odpowiedniej formy sponsoringu
- Oceny ryzyk prawnych i finansowych.

POSTAWY

Osoby uczestniczace w szkoleniu:

- Zwiekszg swojg pewnos¢ w kwestiach formalno-prawnych

- Beda swiadomie podchodzié¢ do zagadnien prawnych i finansowych

- Wyksztatcg proaktywne podejscie do dokumentacji i sprawozdawczosci.
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V.20. OFERTA SPONSORSKA z SESJA KONSULTACYIJNA (w ramach
tematu ,Partnerstwa oraz wspotpraca z partnerami z trzech
sektorow — samorzad, biznes, NGO’s”)

13 maja 2025r., PROGRAM SZKOLENIA

10.00-16.00 [6h] e kompleksowy warsztat na temat przygotowania i prezentacji
ofert sponsorskich

5 czerwca 2025 r., , e prezentacja ofert sponsorskich opracowanych w organizacjach

09.00-17.00 [do 10 h e sesja informacji zwrotnych

konsultacji] e trening rozmow z przedstawicielami biznesu

poziom ekspercki . o _
UWAGA! Zajecia obejmujg nastepujgce formy: wykfad, warsztaty,

Zajecia on-line sesje treningowa, feedback; rekomendowany udziat w catosci (2
terminy) spotkania.

PROWADZACY:

Anna Jadwiga Orzech — od 15 lat zajmuje sie promowaniem dobrych idei w internecie. Stratezka
i trenerka komunikacji. Wieloletnia Digital Marketing Managerka i dyrektorka komunikacji Fundacji
Wielka Orkiestra Swigtecznej Pomocy. Prowadzi kolektyw komunikacyjny — Laska Nebeska.
Certyfikowana ekspertka prostego jezyka wedtug standardu Uniwersytetu Wroctawskiego.

Paulina Cholewinska - Design & Multimedia Manager. Swoje doswiadczenie budowata na
koordynowaniu projektéw w zakresie public health oraz w srodowisku startupowym. Obecnie pomaga
organizacjom w tworzeniu ich lepszego miejsca w internecie, a duzg czes$¢ jej pracy stanowia
strategiczne audyty komunikacyjne i komunikacja marek na Instagramie. Ceni sobie interdyscyplinarne
podejscie do projektéw oraz dgzenie do spdjnosci i szczerosci w komunikacji. Z pasjq $ledzi twdrczosé
reklamowg i spotecznie uzyteczng kreatywnosc.

Mirella Panek-Owsianska — od ponad 20 lat pracuje na styku sektora akademickiego, biznesu,
organizacji pozarzagdowych, polityki i administracji. Cztonkini Rady fundacji Szkota Lideréw. Jedna z
zatozycielek fundacji Kosmos dla Dziewczynek, byta cztonkini zarzgdu CSR Europe, wieloletnia prezeska
Forum Odpowiedzialnego Biznesu. Przez 4 lata petnita funkcje rzeczniczki prasowej polskiej sekgcji
Amnesty International.

MIEJSCE:
online / Zoom

[link do  spotkania  zostaje przekazany  uczestnikowi po  zarejestrowaniu na
https://akademia.pacjenci.pro/login/].

IDEA PROGRAMU
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Dwudniowe warsztaty skupiajagce sie na praktycznych aspektach tworzenia i prezentacji ofert
sponsorskich. Uczestnicy bedg mieli okazje zaprezentowac¢ wiasne oferty, otrzymaé szczegétowq
informacje zwrotng oraz przeéwiczyé rozmowy z potencjalnymi sponsorami.

WIEDZA

Osoby uczestniczace w zajeciach poznaja:

*  Kluczowe elementy skutecznej oferty sponsorskiej
*  Aktualne trendy w sponsoringu

* Perspektywe biznesu w ocenie ofert sponsorskich
* Techniki skutecznej prezentacji oferty.

UMIEJETNOSCI

Uczestnicy nabedg praktyczne umiejetnosci:

*  Tworzyé profesjonalne oferty sponsorskie

*  Skutecznie prezentowad wartos$¢ wspodtpracy

*  Prowadzi¢ efektywne rozmowy z przedstawicielami biznesu
* Dostosowywac oferte do potrzeb potencjalnych sponsoréow.

POSTAWY

Osoby uczestniczace w szkoleniu:

* Zwiekszg pewnos¢ siebie w kontaktach z biznesem

* Rozwing proaktywne podejscie do pozyskiwania sponsorow
*  Wyksztatcg profesjonalne podejscie do tworzenia ofert.



